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广州加盟产康门店赋能

发布日期: 2025-09-29

网络时代，手机时代，移动支付，改变了顾客的消费行为，改变了商家的推广渠道，改变了
营销方式，移动互联网彻底改写了整个商业格局，所有的行业产业都在面临着变革转型，看的清
趋势转的好，就继续朝前跑，看不清，转不好就淘汰出局。生意好不好做，做不做的好，都跟大
环境有很大关系，这是不可逆的，我们只能顺应。那么2020年，产后恢复店的生意到底该怎么做
呢？全员网络化做短视频营销，拍视频，通过视频做传播，打造明星产后恢复个人品牌，吸引粉
丝，做抖音要做好定位，垂直细分化是趋势，比如专注产后瘦腰就是很好的定位，前后对比很容
易引起共鸣，要根据自己的技术特长做，确定了定位，再持续输出就好了。很多妈妈有了孩子，
很少有暇顾及到自身，等到意识到已经错过产后恢复调理的黄金时机。广州加盟产康门店赋能

发展方向多业态。往往一个产后恢复中心或者公司并不会以单一的业务为生。比如，在此基
础上，很可能会兼顾，按摩，早教美容，健康管理等相关的业务项目。(毕竟所有的鸡蛋不会都放
在一个篮子里)1+N的，模式才更具有竞争力。竞争和服务。一个行业之所以发展，就是因为竞争，
而竞争的结果就是兼并、淘汰和垄断。随着大量资本的进入以及网络授课的普及，竞争会更加的
激烈。但是产后恢复行业的蛋糕也是会越做越大的。如果想放到更多的蛋糕就必须把本身的主打
业务和技能水平提高，这才是硬道理!其发展方向必然是:竞争加剧、促使高水平、高质量、专业
化和系统化、网络化的发展和跨界合作。广州加盟产康门店赋能做产康加盟的话，投钱肯定是要
谨慎些，比较好能亲自去人家公司和门店实际看看情况，掌握各方面信息再做决定。

产后必做的项目有哪些呢？首先以下三项是很有必要做的：【盆底肌修复】（顺产、剖腹产
都有必要做）无论是顺产还是剖腹产，对盆底肌的压力都是很大的！盆底肌的作用是什么？简单
的来说，它是承托我们腹腔里的脏器的肌肉，控制排便，排尿等功能，包括孕晚期的漏尿问题。
建议从孕期就开始做凯格尔运动，产后继续坚持。建议：产后42天-盆底肌检查80分以下都需要做
修复。从手机里下个G动，跟着上面匹配的方案做凯格尔运动，修复盆底肌，改善产后漏尿、膨
出、脱垂，增加紧致！

【金丝巾】业内人士一般把2009年定义成产康市场的元年，因为在这一年国内只有2-3家孕产
相关的连锁品牌，市场整体门店也只有300-500家，随着2015年之后二胎开放，整个市场进入快速
发展期。截止到2019年，中国新生儿数量一直保持在1400-1800万人，且在二胎开放后2016-2018
三年的时间里，二胎妈妈占比达到了50%以上。随着三胎多胎政策的鼓励，每年我国依然有1000万
左右产后宝妈，按照30%的有效消费人群，人均消费2万元，每年产康市场有超过600亿的市场规模。
而这个数据只只还不包括通过月子中心进行产后康复的，加上每年300亿左右的月子中心市场，整
体产后康复市场规模将近1000亿元。做产后康复前比较好慎重选择品牌，通过专业的评估有针对
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性的选择项目，达到事半功倍的效果。

【金丝巾】千万宝妈需求与行业玩家的battle。如果拿互联网电商做比较，如今的产后康复市
场应该是刚刚经历了草创期，进入到即将重整秩序的新阶段。不管是从品牌、门店、到服务人员
还是产后宝妈，都经历了初期的教育阶段，正迎来新的秩序重整期。根据相关数据统计，目前我
国每年有1400万左右需要产后康复（孩子出生后3年内都属于产后康复期），并且将近有三分之一
的产后女性会有PFD（盆底肌功能障碍）而听说过产后康复甚至愿意付费占比正在持续走高。不过
对于消费者来说当前面临的一大窘境是：1）产康门店良莠不齐，不知道如何选择。2）内部水很
深，额外费用很多。3）大部分产康效果不突出，且没有较好的反馈机制。产后康复有5个目标：
消除疼痛、体重减轻、体能耐力、恢复体态、放松心理压力。广州加盟产康门店赋能

在网上口碑较好的公司金丝巾是比较出众的一个了，可以直接通过官网找到我们的联系方式，来
公司线下考察。广州加盟产康门店赋能

失败产康店经营管理模式三：服务外行明明是一家产康店，却没有合格的前台和咨询顾问，
几个产康师的专业知识连客户都比不上，仪器操作不当，按摩操作穴位不准、力度不够，接待服
务一团糟，各个岗位衔接不上，这样的产康店有资格活下去吗?现实告诉我们：产康店值钱所在一
定是专业服务系统，而不是简单的伶牙俐齿地卖项目套餐、卖产品。所以，本身的接待服务流程、
团队的专业素养、品牌项目的系统连续运作、对客户的会员管理体系才是值得经营者关心的问题。
成功源自于专业——金丝巾产后私密恢复品牌广州加盟产康门店赋能

贵州金丝巾大健康产业发展有限公司是一家有着雄厚实力背景、信誉可靠、励精图治、展望
未来、有梦想有目标，有组织有体系的公司，坚持于带领员工在未来的道路上大放光明，携手共
画蓝图，在贵州省等地区的商务服务行业中积累了大批忠诚的客户粉丝源，也收获了良好的用户
口碑，为公司的发展奠定的良好的行业基础，也希望未来公司能成为行业的翘楚，努力为行业领
域的发展奉献出自己的一份力量，我们相信精益求精的工作态度和不断的完善创新理念以及自强
不息，斗志昂扬的的企业精神将引领贵州金丝巾大健康产业供应和您一起携手步入辉煌，共创佳
绩，一直以来，公司贯彻执行科学管理、创新发展、诚实守信的方针，员工精诚努力，协同奋取，
以品质、服务来赢得市场，我们一直在路上！


